Ref. formation 202506327660

TP - Conseiller commercial

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

SKILLZFORMATION

Menjucq Vincent

07.83.61.72.28
contact.skillzformation@gmail.com

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Dossier

Tests

Entretien

Inscription directe ou par un conseiller
en insertion professionnelle

Niveau d'entrée requis :
Sans niveau spécifique
Conditions d'acces :

Afin de définir le parcours le plus adapté a
votre profil et & votre projet, selon la formation,
I'admission peut comporter les étapes
suivantes : - information collective ou
individuelle - point sur vos acquis - entretien
individuel - test de positionnement La
formation est accessible en contrat
d'apprentissage, contrat de
professionnalisation, formation continu,
financement personnel

Prérequis pédagogiques :

Prérequis d'entrées en formation : - niveau
seconde, - niveau CAP/BEP/Brevet - ou
expérience professionnel d'1 an souhaité

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Oui

Objectif de la formation

Le conseiller commercial vend des produits, des prestations de services ou des solutions d'une entreprise. Il prospecte des entreprises et
des particuliers, selon le plan défini, via des outils de communication numériques ou en face a face afin de développer son portefeuille client
et le chiffre d'affaires de I'entreprise.

Contenu et modalités d'organisation

1. Prospecter un secteur de vente - Assurer une veille professionnelle et commerciale - Mettre en ceuvre un plan d'actions commerciales et
organiser son activité - Mettre en ceuvre la démarche de prospection - Analyser ses performances commerciales et en rendre compte 2.
Accompagner le client et lui proposer des produits et des services - Représenter I'entreprise et contribuer a la valorisation de son image -
Conseiller le client en conduisant I'entretien de vente - Assurer le suivi de ses ventes - Fidéliser en consolidant I'expérience client
Parcours de formation personnalisable ? Oui

Type de parcours Non renseigné

Validation(s) Visée(s)

Titre professionnel conseiller commercial - Niveau 4 : Baccalauréat (Niveau 4
européen)

MON
Eligible au CPF

Et aprés ?

Suite de parcours

Apres avoir validé la formation, vous pouvez intégrer le marché du travail en tant que : Tous les secteurs d'activité qui nécessitent des
commerciaux pour leur développement Type d'emplois accessibles : - Conseiller commercial - Attaché commercial - Commercial -
Prospecteur commercial - Délégué commercial Ou bien poursuivre vos études afin de renforcer votre profil ou de vous spécialiser en
poursuivant sur un niveau bac+2
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