Ref. formation 202504312675

SAP Administration des ventes

Objectif de la formation

Financement

. X i A l'issue de la formation, les participants seront en mesure de maitriser I'utilisation de la solution SAP dans I'administration des ventes.
Formation professionnelle continue

Non conventionnée / sans dispositif

Contenu et modalités d'organisation

Organisme responsable et

contact
1. Vue d’ensemble de SAP ¢ Introduction * Présentation de SAP S/4HANA « Connexion au serveur SAP et navigation dans les menus 2.
Structures d’entreprise dans I'administration des ventes « Structures organisationnelles de I'administration des ventes ¢ Intégration entre les
ERP FORMATION & SOLUTIONS structures organisationnelles 3. Synthése des processus de vente « Exécution des processus de ventes SAP S/ 4HANA « Traitement des
Joseph SEBIHE documents de vente « Traitement des livraisons sortantes ¢ Expédition de marchandises ¢ Traitement des documents de facturation 4.
06.42.40.80.21 Données de base » Gestion des fiches clients « Gestion des fiches articles » Gestion des fiches infos client-article « Gestion des données de
contact@erp-formation.com base de condition pour la détermination du prix  Données de base supplémentaires 5. Détermination automatique des données et

ordonnancement * Analyse des résultats de la détermination automatique des données * Analyse des résultats de I'ordonnancement de
I'expédition et du transport 6. Contrdle de disponibilité « Principes de base et fonction du contrdle de disponibilité « Contrdle de disponibilité
dans la commande client « Transfert des besoins « Traitement des reliquats 7. Opération groupée » Opération groupée de I'échéancier de
livraisons « Opération groupée dans le prélevement et I'’enregistrement de sortie de marchandises « Opération groupée dans la facturation 8.
Processus supplémentaires dans les ventes « Utilisation de documents d'avant-vente « Exécution de la fabrication sur commande « Vente de
produits de service 9. Gestion des réclamations « Création de demandes d'avoir » Annulation de documents de facturation » Gestion des
retours 10. Suivi et analyse des ventes ¢ Utilisation de I'application de traitement des commandes clients « Utilisation d'applications

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi

analytiques
Jeune de moins de 26 ans via
g:{;ﬁg?ee) handicapée Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Non renseigné
Actif(ve) non salarié(e)
Sélection - Validation(s) Visée(s)
Entretien
Inscription directe ou par un conseiller i i i
en insertion professionnelle > Attestation de fin de formation
Niveau d'entrée requis :
Niveau 4 : Baccalauréat (Niveau 4 Et aprés L)

européen)

Conditions d'accés :
_ i i Suite de parcours
Minimum baccalauréat ou équivalent et

d\SpOSEf des connaissances métier
nécessaires en ventes et distribution

Non renseigné
Prérequis pédagogiques :
Non renseigné

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Non

Calendrier des sessions

du 12/05/2025 au . “Non " FpC
17/05/2025 SUITIE e éligible

du 02/06/2025 au

Ari _Non " fpC
07/06/2025 M TEIE ) éligible

du 16/06/2025 au . “Non “FrC
Rl 21/06/2025 Merignac (33) LG

du 23/06/2025 au . “Non " FrC
00600230 28/06/2025 Mérignac (33) éligible



du 30/06/2025 au - ERP FORMATION & Non
Gz 05/07/2025 ST ((ER) SOLUTIONS éligible

du 07/07/2025 au » ERP FORMATION & Non
000002352 12/07/2025 Merignac (33) SOLUTIONS éligible

du 21/07/2025 au N ERP FORMATION & Non
YN 2SS 26/07/2025 SEEmES (E2) SOLUTIONS sligible

du 04/08/2025 au ..
00610333 09/08/2025 Mérignac (33)

ERP FORMATION & “Non
SOLUTIONS eligible

du 18/08/2025 au -
00610334 23/08/2025 Meérignac (33)

ERP FORMATION & “Non
SOLUTIONS eligible

du 01/09/2025 au N ERP FORMATION & Non
LEDEss 06/09/2025 SIETEIES ([ER) SOLUTIONS éligible

du 22/09/2025 au » ERP FORMATION & Non
00610556 27/09/2025 Merignac (33) SOLUTIONS éligible

du 15/09/2025 au N ERP FORMATION & Non
B ROEE 20/09/2025 SIS (E2) SOLUTIONS sligible



