Ref. formation 202502297413

Certificat de spécialisation vente conseil en boucherie

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

CMA NA

CMA NA, Chambre de Métiers et de
I'Artisanat de région Nouvelle-
Aquitaine

05.56.99.91.00
contact@cma-nouvelleaquitaine.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :
Dossier

Niveau d'entrée requis :

Niveau 3 : CAP, BEP (Niveau 3
européen)

Conditions d'acces :

Etre titulaire d'un CAP Boucher ou d'un CAP
Charcutier Traiteur

Prérequis pédagogiques :
Non renseigné

Contrat de
professionnalisation
possible ?

| O
=

du 01/09/2025 au
S 30/06/2026

du 25/08/2025 au
0057026 16/07/2026
du 01/09/2025 au
00585875 30/06/2026
0351

du 01/09/2025 au
10/07/2026

Objectif de la formation

Approvisionner et mettre en valeur des espaces de vente Mettre en ceuvre, personnaliser et développer la relation client

Contenu et modalités d'organisation

Programme en Centre de formation Pratique professionnelle Technologie professionnelle et Sciences appliquées Organisation et entretien
des espaces de vente Valorisation de I'assortiment des produits Mise en ceuvre, personnalisation et développement de la relation client
Conseil et vente au client Participation au développement de larelation client LVE Programme en entreprise Organiser et entretenir les
espaces de travail, de vente et les matériels Réaliser I'inventaire physique quotidien Participer aux commandes et a I'approvisionnement des
produits et fournitures Gérer les déchet Préparer, implanter et mettre en valeur les produits pour la mise en vente Etiqueter, emballer et peser
les produites Encaisser

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Individualisé

Validation(s) Visée(s)

Certificat de spécialisation vente-conseil en boucherie - Niveau 3 : CAP, BEP (Niveau _—

3 européen) compTE [N
Eligible au CPF

Et aprés ?

Suite de parcours

BP Boucher Gérer une équipe de production et de vente BP Charcutier Traiteur Gérer une équipe de production et de vente

Calendrier des sessions
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