Ref. formation 202411281039

Bachelor Business Developer

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

Objectif de la formation

Mettre en ceuvre une stratégie de développement et de marketing Piloter le développement en mode projet Manager durablement une équipe a
proximité et a distance Diffuser des produits / services Gestion de la relation client

Contenu et modalités d'organisation

Mettre en ceuvre une stratégie de développement et de marketing Piloter le développement en mode projet Manager durablement une équipe a

NOSCHOOL proximité et a distance Diffuser des produits / services Gestion de la relation client
Service admissions
05.56.49.41.33 Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Non renseigné

contact@noschool.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Validation(s) Visée(s)

Chargé de gestion commerciale - Niveau 6 : Licence, licence professionnelle, BUT

(Niveau 6 européen) m o

coMPTE S
Eligible au CPF

Et aprés ?
Sélection :
Dossier Suite de parcours
Tests
Entretien Poursuite en MASTERE COMMERCE

Niveau d'entrée requis :

Niveau 5 : DEUG, BTS, DUT, DEUST
(Niveau 5 européen)

Conditions d'acces :
DOSSIER / TEST / ENTRETIEN
Prérequis pédagogiques :
Non renseigné

Contrat de
professionnalisation
possible ?
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Calendrier des sessions

du 02/01/2025 au Non
00534294 23/12/2025 Bordeaux (33) éligible
du 29/08/2025 au Non
28/08/2026 EOfe RN (ER) éligible
du 29/08/2025 au _— .
28/08/2026 ORI (ER) FrC



