Ref. formation 202408265196

Je recrute et fidélise sur les réseaux

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

TREND'S ACADEMY
Esposito

05.57.87.55.19
sesposito@trends-academy.com

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Inscription obligatoire par un conseiller
en insertion professionnelle

Entretien

Inscription directe ou par un conseiller
en insertion professionnelle

Niveau d'entrée requis :

Niveau 3 : CAP, BEP (Niveau 3
européen)

Conditions d'acces :

Non renseigné
Prérequis pédagogiques :

Avoir suivi le niveau 1 ou démontrer des
compétences de base en médias sociaux
(audit des réseaux existants + questionnaires)
Les participants doivent avoir un acces de
base a un ordinateur, un smartphone et une
connexion Internet.

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Non

Objectif de la formation

Comprendre les définitions importantes : communauté, audience, engagement, modération Connaitre les bonnes pratiques pour développer
sa communauté et transformer son audience en prospect, puis en client pour son salon Comprendre I'utilité de diversifier ses posts
Comprendre les techniques avancées de publicités ciblées pour attirer des clients potentiels

Contenu et modalités d'organisation

MATIN Comprendre pourquoi il est important de transformer son audience en prospects puis en clients pour son salon Voir ou revoir toutes
les définitions importantes Définir les roles (managers, collaborateurs) , accorder un temps défini (par jour, par semaine...), préparer la
mission Comprendre et mettre en ceuvre les bonnes pratiques pour développer sa communauté : demander a sa clientéle salon de rejoindre
sa communauté et d'en parler a sa propre communauté, rejoindre et ou/ poster sur des groupes régionaux ou en lien avec la beauté et la
coiffure, créer des partenariats et/ou des collaboration. Créer du contenu attractif en posant des objectifs de communication au préalable
Respecter une identité graphique et éditoriale cohérente Les bases de la retouche photo, montage vidéo : l'inspiration, les outils etc...
Diversifier son contenu avec 3 ou 4 modeéles de posts pour promouvoir de nouveaux services et produits, pour montrer le vie su salon et le
professionnalisme des équipes etc... Aprés-midi Les techniques avancées de la publicités payantes Savoir définir sa cible et le type de posts
a sponsoriser Inciter les clients a passer a l'action : visiter son site web, prendre rdv, acheter un produit ... Quand et comment analyser les
données des campagnes publicitaires pour mesurer I'efficacité

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Individualisé

Validation(s) Visée(s)

> Attestation de fin de formation

Et aprés ?

Suite de parcours

Non renseigné

Calendrier des sessions

du 23/08/2024 au
31/12/2026

065

Non
Bordeaux (33) éligible



