Ref. formation 202408265130

Négociateur, négociatrice technico-commercial (TP)

Financement

A REGION.
2= Notvélle-
<7 Aquitaine

Formation professionnelle continue
Programme régional de formation
(PRF AS)

N° de marché :2023P055S04141

Organisme responsable et
contact

GRETA DU LIMOUSIN
DELBEGUE Aurélie
06.17.49.19.78
aurelie.delbegue@ac-limoges.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Inscription directe ou par un conseiller
en insertion professionnelle
Information collective

Niveau d'entrée requis :

Non renseigné

Conditions d'acces :

Les pré-requis obligatoires liés a cette

composante seront précisés et détaillés dans
la réponse de I'organisme de formation.

Prérequis pédagogiques :
- Avoir un dipléme de niveau IV- Et/ ou une
expérience en vente ou technique de

minimum 2 ans

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Non

Objectif de la formation

La présente consultation cible des actions devant répondre aux besoins en compétences des entreprises, et en qualification des publics afin
de faciliter I'insertion professionnelle et le retour & I'emploi durable.

Contenu et modalités d'organisation

M1 Accueil - Présentation du groupe de stagiaires, de I'équipe pédagogiquePrésentation de la formation, des locaux de I'espace de formation
et des différents interlocuteurs.Présentation de la plateforme de formation & distance E GRETA CFA Contractualisation des parcours de
formation définis a partir despositionnements - 7 hM2 Elaborer une stratégie commerciale omnicanale pour un secteur géographique défini -
Assurer une veille commerciale pour analyser I'état du marché Veille Concurrents Organiser un plan d'actions commerciales Marché Moyens
d'action en lien avec le plan d'action Outils digitaux et logiciels CiblesMettre en oeuvre des actions de fidélisation Actions de suivi et de
fidélisation Traitement des réclamations et objections Adaptation de I'offre Communication Réaliser le bilan de I'activité commerciale/rendre
compte Bilan de I'activité commerciale Ecarts et mesures correctives - 450 hM3 Prospecter et négocier une proposition commerciale -
Prospecter a distance et physiquement un secteur géographique Prospection par téléphone et en face a face Cible de prospection Ecoute
active, observation et questionnement Plan de déplacement Fichier prospect / client de I'entrepriseConcevoir une solution technique et
commerciale appropriée aux besoins détectés Entretien : besoins, motivations, contraintes du client Conception d'une solution technique et
commerciale Calculs commerciauxNégocier Argumentaire Prix Objections Prise de congé - 537 hM4 Modules transverses - Sensibilisation
citoyenne de tous les stagiaires a la transition énergétique, écologique et sociétaleSensibilisation aux valeurs aux valeurs de la République, a
I'éducation citoyenne et a la prévention des violences sexuelles et sexistesSensibilisation aux enjeux du numérique - 35 hM5
Accompagnement vers |I'emploi - Repérage des sites d'offres d'emploiLe référencement et la veille sur les offres d'emploiAnalyse des offres
d'emploi et évaluation des attentes des employeursRédaction d'une lettre de motivation et d'un CVDiffusion du CV via les réseaux sociaux et
les différents sites d'emploiPréparation des entretiens - 21 hM6 Période de formation en entreprise - Découverte du secteur professionnel, de

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Mixte

Validation(s) Visée(s)

Titre professionnel négociateur technico-commercial - Niveau 5 : DEUG, BTS, DUT,
DEUST (Niveau 5 européen)

Et aprés ?

Suite de parcours

Non renseigné

Calendrier des sessions

BRIVE LA

du 04/11/2024 au Non FrC
19/09/2025 CAILLARDE éligible
(19)
du 12/11/2024 au LIMOGES " epe

Non
04/09/2025 (87) éligible

du 22/04/2025 au LIMOGES _Non " FrC
19/12/2025 (87) éligible




du 08/09/2025 au Brive-la- AFPA - CENTRE DE Non '
SRS 19/06/2026 Gaillarde (19) BRIVE éligible

du 15/09/2025 au LIMOGES AFPA - CENTRE DE Non “rrc
00610607 10/07/2026 87) LIMOGES ROMANET gligible 3




