
Ref. formation 202406256857

Titre professionnel Négociateur Technico-Commercial

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

ADREC
Mickael MICUCCI
04.44.05.21.85
communication@adrec-formation.fr

Accès à la formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)
Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Dossier
Tests
Entretien

Niveau d'entrée requis :

Niveau 4 : Baccalauréat (Niveau 4
européen)

Conditions d'accès :

Non renseigné

Prérequis pédagogiques :

Niveau BAC ou expérience professionnelle

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Non

Objectif de la formation

Dans le respect de la politique commerciale de l’entreprise et des objectifs fixés par la hiérarchie, le négociateur technico-commercial élabore
une stratégie de prospection. Il organise et met en œuvre un plan d’actions commerciales et en évalue les résultats. Il conçoit des
propositions techniques et commerciales personnalisées et les négocie avec les interlocuteurs de l’entreprise prospect ou cliente. Il assure
leur suivi afin d’optimiser la satisfaction de l’entreprise cliente et de la fidéliser.

Contenu et modalités d'organisation

Bloc de compétences 1 : Élaborer une stratégie de prospection et la mettre en œuvre Bloc de compétences 2 : Négocier une solution
technique et commerciale et consolider l'expérience client

Durées de la formation
Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Non renseigné

Validation(s) Visée(s)

Titre professionnel négociateur technico-commercial - Niveau 5 : DEUG, BTS, DUT,
DEUST (Niveau 5 européen)

  Éligible au CPF

Et après ?

Suite de parcours

Non renseigné

Calendrier des sessions

Numéro
Carif

Dates de formation Ville Organisme de formation
Type

d'entrée
CPF Modalités

00489034
du 16/09/2024 au

03/04/2025
(33) ADREC

00489426
du 10/03/2025 au

30/09/2025
(33) ADREC

00510053
du 13/01/2025 au

30/09/2025
(33) ADREC

00510054
du 18/11/2024 au

10/09/2025
(33) ADREC


