Ref. formation 202406249392

Devenir Wedding Planner et Destination Wedding Planner

Objectif de la formation

Financement

Permettre au stagiaire d’appréhender tous les tenants & aboutissants du métier de Wedding Planner et de pouvoir par la suite en exercer
I'activité en tant que chef d’entreprise - Etre capable d’organiser et de coordonner plusieurs événements type mariage - Etre capable d’avoir
une connaissance globale du marché visé - Etre en capacité de gérer et pérenniser son entreprise en tant que chef d’entreprise - Mettre en
place des actions de marketing et de communication - Comprendre le métier de destination wedding planner. - Comprendre le mariage de
Organisme responsable et destination - Savoir ouvrir une destination - Mettre en place des actions de communication

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

contact

Contenu et modalités d'organisation

B SCHOOL EVENTS
ANNE-LAURE CADAUGADE
06.50.57.05.41 WEDDING PLANNER MODULE 1 : MARIAGE & METIER DE WEDDING PLANNER |. Découvrir le métier de Wedding Planner Il. Les différentes
hello@bschoolevents.fr étapes du mariage et les régimes associés Ill. Savoir analyser le marché du mariage (civil et religieux) MODULE 2 : REGIE EVENEMENTIELLE -
ORGANISATION I. Prendre en main les outils indispensables pour une méthode de travail efficace Il. Analyser et identifier les différents

Sm 2 . prestataires Ill. Analyser les besoins et attentes des clients MODULE 3 : REGIE EVENEMENTIELLE — PRESTATION ET RESEAU |. Savoir
Acceés ala formation mettre en place un planning jour J Il. Optimiser & manager un événement avant, pendant, apres lll. Comprendre la réglementation et les
normes de sécurité MODULE 4 : REGIE EVENEMENTIELLE — CEREMONIE LAIQUES ET AUTRES RECEPTIONS I. Comprendre ce qu’est une
cérémonie laique Il. Découvrir les autres réceptions Ill. Analyser les tendances des mariages éco-responsables MODULE 5 : ETIQUETTE ET
PROTOCOLE I. Savoir identifier Les préséances Il. Analyser le comportement humain Ill. Comprendre les protocoles autour du mariage
MODULE 6 : MARKETING |. Savoir définir une stratégie marketing et les différents outils a mettre en place Il. Mettre en place un plan de
communication lll. Définir votre force de vente MODULE 7 : APPROCHE COMMERCIALE I. Préparer ses offres commerciales Il. Savoir mener

Publics visés :

Demandeur d'emploi

Jeune de moins de 26 ans un rdv client efficace MODULE 8 : GESTION I. Savoir analyser votre projet Il. Comparer les différents statuts juridiques et les formalités pour
Persqn:me handicapée créer son entreprise Ill. Comprendre les régimes d’imposition, les charges sociales, la TVA IV. Savoir mettre en place un prévisionnel, un
Salarie(e) B business plan pour calculer ses honoraires MODULE 9 : DROIT DE LA CONSOMMATION I. Comprendre le code de la consommation II. Fixer
Actif(ve) non salarié(e) ses tarifs et prestations Ill. Savoir rédiger un devis, un contrat, ses CGV MODULE 10 : EVALUATION 1. Validation des connaissances via un

i . quizz et une mise en situation d'un rdv client Il. Validation des connaissances a mettre en place via I'organisation d'un événement test (fictif)
Sélection : DESTINATION WEDDING PLANNER MODULE 1 : ETRE DESTINATION WEDDING PLANNER I. Présentation de I'intervenante et des stagiaires
Dossier
SRUEten Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Modularisé

Niveau d'entrée requis :
Sans niveau spécifique Validation(s) Visée(s)

Conditions d'acces :

18 ans

> Attestation de fin de formation

Prérequis pédagogiques :
Non renseigné

Contrat de Et aprés ?
professionnalisation
possible ?

Suite de parcours
Non

Non renseigné

Calendrier des sessions

du 01/01/2024 au
31/12/2024

. Non
Begles (33) éligible

du 01/01/2025 au R Non
31/12/2025 Begles (33) éligible




