Ref. formation 202312209636

Optimiser son point de vente par le merchandising

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

CCI BAYONNE- CENTRE
CONSULAIRE FORMATION

EMISA - CCI FORMATIONS BAYONNE
05.59.46.58.03

emisa@bayonne.cci.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :
Tests

Niveau d'entrée requis :
Sans niveau spécifique
Conditions d'acces :

aucun

Prérequis pédagogiques :
Avoir une activité commerciale

Contrat de
professionnalisation
possible ?

| Z
o
=1

du 02/04/2024 au
2 03/04/2024

du 25/11/2024 au
0048528- 02/12/2024

Objectif de la formation

« Intégrer les régles de base du merchandising « Utiliser le merchandising comme outil de la commercialisation « Optimiser la distribution de
ses produits afin de susciter I'achat

Contenu et modalités d'organisation

Le sens de circulation du point de vente : - L'analyse du plan d’'un magasin et des sens de circulation - L’analyse du comportement du
consommateur en point de vente - Les zones chaudes / les zones froides Les outils pour vendre : - La vitrine - La signalétique/information :
PLV/ILV/affichage prix - Le packaging - Les mobiliers muraux - Les flots/mobiliers centraux/display - L’'espace caisse - L'éclairage Les articles
et leur merchandising : - Les thématiques de produits - L'accessibilité au produit - Les mises en scéne et théatralisation de I'offre produit

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Modularisé
Commentaires sur la parcours personnalisable * Rythme : 9h-12h30 // 13h30 — 17h « Modalités : En présentiel

Validation(s) Visée(s)

> Attestation de fin de formation

Et aprés ?

Suite de parcours

Non renseigné

Calendrier des sessions

“FrC
Non
Bayonne (64) éligible
] FPC
Non
Bayonne (64) éligible



