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BAC PRO Métiers du Commerce et de la Vente

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

MFR DE VAYRES - IREO -
ANTENNE CFA
JARRY Amel
05.57.74.85.30
a.jarry@mfr-vayres.fr

Accès à la formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)
Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Entretien
Information collective

Niveau d'entrée requis :

Niveau 3 : CAP, BEP (Niveau 3
européen)

Conditions d'accès :

Les jeunes sortant de 3e (pour un cycle de
formation de 3 ans). Pour les jeunes titulaires
d’un diplôme de niveau 3 (CAP – BEP dans le
domaine du commerce ou des services ou
une seconde BAC Pro dans les mêmes
domaines, 2de générale et/ou technologique),
la formation peut être réalisée en 2 ans
(dérogation). Adultes de moins de 30 ans.

Prérequis pédagogiques :

Être mobile : accepter un poste dans un
magasin en dehors de son secteur géographie
pour signer un contrat d’apprentissage. Signer
un contrat d’apprentissage avec une
entreprise. Être motivé par les métiers du
commerce. Un entretien de positionnement
est obligatoire avant l’entrée en formation. •
Bulletins de notes

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Oui

Objectif de la formation

Les objectifs du bac pro Métiers du commerce et de la vente, option A, sont de donner des compétences centrées sur l'animation et la gestion
de l'espace commercial. Le titulaire du bac pro doit avoir le sens de l'accueil, des qualités d'écoute et de disponibilité. Son activité, au sein
d'une équipe commerciale, consiste à participer à l'approvisionnement, à la vente, à la gestion commerciale. Cet employé commercial, qui
travaille dans tout type d'unité commerciale : physique ou virtuelle, met à la disposition de la clientèle les produits correspondant à sa
demande. Il exerce sous l'autorité d'un responsable. Bénéficiant du statut de salarié ou de celui d’indépendant, sédentaire ou itinérant, le
titulaire du baccalauréat professionnel « Métiers du commerce et de la vente » agit tant en face-à-face qu’à distance. Il s’agit d’apprendre un
métier en associant théorie et pratique. Les emplois relevant du champ professionnel sont les suivants : Vendeur-conseil. Conseiller de vente.
Conseiller commercial. Assistant commercial. Téléconseiller. Assistant administration des ventes. • Employé commercial. Vendeur qualifié.
Vendeur spécialiste.

Contenu et modalités d'organisation

Elle s’articule autour de blocs de compétences issus du Titre RNCP32208 : Bloc de compétences 1 : Conseiller et vendre. Bloc de
compétences 2 : Suivre les ventes. Bloc de compétences 3 : Fidéliser la clientèle et développer la relation client. Bloc de compétences 4 :
Animer et gérer l’espace commercial. Bloc de compétences Économie-droit. Bloc de compétences Mathématiques. Bloc de compétences
Prévention Santé Environnement. Bloc de compétences Anglais. Bloc de compétences Espagnol. Bloc de compétences Français. Bloc de
compétences Histoire-Géographie et Enseignement Moral et Civique. Bloc de compétences Arts appliqués et cultures artistiques. Bloc de
compétences Éducation Physique et Sportive. Bloc de compétences Chef d’œuvre (en classe de 1ère et terminale). Enseignement
professionnel Environnement professionnel Relation client Gestion Economie et droit Sauveteur Secouriste au Travail Option A : animer et
gérer l’espace commercial Enseignement Général Mathématiques Français Histoire Géographie et enseignement moral et civique Anglais et
Espagnol Arts appliqués et Cultures Artistiques Education physique et sportive Prévention Santé Environnement

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Mixte
Commentaires sur la parcours personnalisable La durée moyenne en CFA, comme en entreprise est de 35 heures par
semaine

Validation(s) Visée(s)

Bac pro métiers du commerce et de la vente option A animation et gestion de
l'espace commercial - Niveau 4 : Baccalauréat (Niveau 4 européen)

  Éligible au CPF

Et après ?

Suite de parcours

À l’issue de la formation BAC Pro Métiers du commerce et de la vente, les apprentis peuvent exercer le métier de Vendeur-conseil, Conseiller
de vente, Conseiller commercial, Assistant commercial, Téléconseiller, Assistant administration des ventes, Employé commercial, Vendeur
qualifié, Vendeur spécialiste. D’autre part, les candidats peuvent poursuivre vers des études supérieures du type BTS NDRC, BTSA TC Vins,
bières et spiritueux

Calendrier des sessions

Numéro
Carif

Dates de formation Ville Organisme de formation
Type

d'entrée
CPF Modalités

00413607
du 02/09/2024 au

30/06/2026
Vayres (33)

MFR DE VAYRES -
IREO - ANTENNE

CFA

Non
éligible

00412254
du 02/09/2024 au

30/06/2026
Vayres (33)

MFR DE VAYRES -
IREO - ANTENNE

CFA



00415275
du 02/09/2024 au

30/06/2026
Vayres (33)

MFR DE VAYRES -
IREO - ANTENNE

CFA

Non
éligible

00555754
du 01/09/2025 au

30/06/2027
Vayres (33)

MFR DE VAYRES -
IREO - ANTENNE

CFA

Non
éligible

00555756
du 01/09/2025 au

30/06/2027
Vayres (33)

MFR DE VAYRES -
IREO - ANTENNE

CFA

Non
éligible


