Ref. formation 202307171227

Bachelor Responsable d'Affaires Immobilieres en 1 an par SUPTERTIAIRE

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

CGAF

COUTY Mélina
07.61.74.75.58
m.couty@suptertiaire.com

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Dossier

Concours

Epreuves écrites

Epreuves orales

Niveau d'entrée requis :

Niveau 5 : DEUG, BTS, DUT, DEUST
(Niveau 5 européen)

Conditions d'acces :

Sur concours

Prérequis pédagogiques :
Non renseigné

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Non

Objectif de la formation

Obtenir un titre de niveau 6 reconnu par I'Etat et les cartes professionnelles (transaction, gestion, syndic) nécessaires a I'exercice des
professions immobiliéres et a I'ouverture d'une agence

Contenu et modalités d'organisation

Prendre en charge un client en analysant ses besoins et ses attentes par la mise en ceuvre des techniques de questionnement afin de qualifier
son projet immobilier Analyser le projet immobilier du client en s’appuyant sur la Iégislation de I'immobilier en vigueur afin de lui apporter
une réponse adaptée ou le conseiller Promouvoir, le cas échéant, les services/prestations proposés par la structure professionnelle dans le
secteur immobilier en s’appuyant sur les supports de communication mis a disposition dans la structure et sur le site internet afin d'établir
une relation de confiance avec le futur vendeur ou acquéreur Analyser la situation du client, en collectant ses données financiéres, afin de le
conseiller sur les dispositifs de financements existants adaptés & son profil Evaluer la capacité financiere du client en s’appuyant sur les
éléments permettant de vérifier sa solvabilité financiére, afin de lui proposer un bien adapté a ses critéres et a son budget Etudier la situation
patrimoniale du client & partir des données recueillies auprés de ce dernier afin de lui proposer des solutions de défiscalisation adaptées
Découvrir le bien immobilier, destiné a la vente ou alalocation, en ayant recours a la grille de critéres d’estimation adaptée afin de le valoriser
Déterminer le prix du bien immobilier, en adéquation avec le marché immobilier en conseillant le client sur les améliorations & apporter afin de
maximiser la vente. Déterminer le taux de rentabilité du bien immobilier en prenant en compte toutes les caractéristiques du bien afin de
mesurer son rendement locatif Valoriser le bien en utilisant les outils numériques et nouvelles techniques a sa disposition, dans le respect de
laréglementation en vigueur, afin de le commercialiser Organiser les visites immobiliéres en utilisant les moyens et outils numériques a sa
disposition pour le compte du mandant et dans le respect des procédures en vigueur afin de présenter le bien immobilier Accompagner le
vendeur et I'acquéreur tout au long de la transaction en gérant les aléas éventuels afin de suivre le dossier jusqu’a la signature de I'acte
authentique Rédiger le mandat de vente en conformité avec la réglementation en vigueur, en prenant en compte la réglementation en vigueur,

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Non renseigné

Validation(s) Visée(s)

Responsable d'affaires immobiliéres - Niveau 6 : Licence, licence professionnelle,
BUT (Niveau 6 européen)

Et aprés ?

Suite de parcours

Insertion professionnelle Ou master spécialisé en immobilier

Calendrier des sessions

du 02/10/2023 au

00572080 03/10/2024

du 29/09/2025 au
02/10/2026

du 02/10/2024 au
0052546 01/10/2025

00497551
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