Ref. formation 202303155046

Construire un plan d'actions commerciales et marketing

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

EBBS- BUSINESS SCHOOL
sabine METREAU
05.57.10.38.15

contact@ebbs.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Inscription directe ou par un conseiller
en insertion professionnelle

Niveau d'entrée requis :

Sans niveau spécifique

Conditions d'acces :

Responsables commerciaux, managers
commerciaux, chefs des ventes, toutes les

personnes en charge du déploiement des
stratégies opérationnelles et commerciales

Prérequis pédagogiques :

Aucun prérequis n'est nécessaire pour suivre
cette formation

Contrat de

professionnalisation

possible ?

Objectif de la formation

Comprendre la démarche globale d’un plan d’action commercial/ marketing (PAC-M) Construire un cahier des charges et savoir se
questionner a chaque étape Maitriser la démarche d’une gestion de projet appliquée a un PAC-M Mise en place de la stratégie commerciale de
I'entreprise Formation et suivi des équipes

Contenu et modalités d'organisation

Le PAC-M comme document interne a I'entreprise S'interroger avant d’agir (méthode du QQOQCP) La planification des actions commerciales
(ex : méthode PDCA) La fixation des objectifs (méthode SMART) Le co(t des actions, la prévision budgétaire simplifiée L'analyse des
résultats et les mesures correctives Des exemples concrets de PAC-M et de restitution au dirigeant

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Modularisé

Validation(s) Visée(s)

> Attestation de fin de formation

Et apres ?

Suite de parcours

Non renseigné

Calendrier des sessions

| Z
o
=1

du 01/06/2023 au Le Bouscat “Non FrC
00349755 31/12/2023 (33) éligible

du 01/05/2025 au Le Bouscat “Non “FrC
00589976 31/12/2025 (33) éligible



