Ref. formation 202103089059

Communiquer et vendre via les réseaux sociaux

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

ASFO BSB - PAU
BUGAT Odile
05.59.90.01.18
odile.bugat@asfo.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Entretien

Inscription directe ou par un conseiller
en insertion professionnelle

Niveau d'entrée requis :

Sans niveau spécifique

Conditions d'acces :

Non renseigné

Prérequis pédagogiques :

Etre utilisateur de I'outil informatique et
d'Internet

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Non
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du 09/04/2025 au
00551227 10/04/2025

Objectif de la formation

Etre capable d'utiliser les réseaux sociaux pour améliorer ses ventes.

Contenu et modalités d'organisation

INTRODUCTION - Qu'est-ce qu'un réseau social numérique et quels en sont les chiffres clés ? - Présentation et état des lieux des RS en
France ? - Quelles sont les perspectives d'évolution et comment s'y préparer ? STRATEGIE - Quelle stratégie pour les réseaux sociaux ? -
Quels réseaux sociaux privilégier ? - Etat des lieux de la présence et de I'engagement sur les réseaux sociaux COMMUNITY MANAGEMENT :
ANIMER SA PRESENCE SUR LES RESEAUX SOCIAUX - Communiquer auprés de sa cible - Bonnes pratiques et tendances des réseaux
sociaux - Le planning éditorial - Les outils de curation et de création - L’automatisation des réseaux sociaux

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Non renseigné

Validation(s) Visée(s)

> Attestation de fin de formation

Et apres ?

Suite de parcours

Non renseigné

Calendrier des sessions
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