Ref. formation 202010085351

CAP EPC Equipier Polyvalent de Commerce

Objectif de la formation

Financement

Objectif Etre capable d’occuper un poste de vendeur, c’est-a-dire : Réceptionner, gérer les stocks et mettre en rayon Respecter les régles
d’hygiéne et de sécurité Présenter, argumenter les produits et conseiller le client Participer & des opérations promotionnelles Assurer le
service aprés-vente Encaisser, fidéliser le client

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et

contact Contenu et modalités d'organisation
MFR DAX-OEYRELUY Contenu de la Formation Compétences et connaissances professionnelles : Connaissance de I'entreprise et de son environnement juridique
Florelle PUGNERE Connaissance des produits, suivi et présentation marchande Pratique de la vente et des services liés Compétences et connaissances
05.58.57.81.05 générales : Anglais commercial, Environnement juridique, économique, Frangais Histoire Géographie, Mathématiques, Sciences
mfr.dax@mfr.asso.fr
Commentaires sur la durée hedmomadaire 1 er temps de positionnement lors de la rencontre Programme individualisé
Accés a la formation Parcours dg formation personnalisable ? . Oui Type de parcours_ Mixte _ _
Commentaires sur la parcours personnalisable 35 heures de formation en centre du lundi 9.00 au vendredi 12h00

Possibilité de logement apprenti sur place Parking salle de restauration et salle de communication
Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée

Validation(s) Visée(s)

Salarié(e)
Actif(ve) non salarié(e) CAP équipier polyvalent du commerce - Niveau 3 : CAP, BEP (Niveau 3 européen) )
Eligible au CPF
Sélection :
Entretien N
Information collective Et aprés ?

Niveau d'entrée requis :

Niveau 3 : CAP, BEP (Niveau 3
européen)

Suite de parcours

Une alternance qui motive et dynamise Une relation partenariale sérieuse entre : L’'Entreprise/MFR CFA/le Jeune et sa famille Des rencontres
avec des professionnels, maitre d'apprentissage, tuteur, intervenants lors de visites et interventions En fin de formation : Un tremplin pour le
bac pro Technicien Conseil Vente ou Commerce Une insertion professionnelle dans un secteur en forte demande Des partenaires

Avoir terminé une fin de cycle de scolarité professionnels (magasins spécialisés, boutiques, PME, magasins de

obligatoire (niveau classe de 3 éme) et avoir
au moins 15 ans le 1 er jour de signature d'un
contrat d'apprentissage. Possibilité d'entrer en
formation a n'importe quel moment dés la
signature du contrat

Conditions d'acces :

Prérequis pédagogiques :
Non renseigné

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Calendrier des sessions
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