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Mastere Manager de la Stratégie et de la Performance Commerciale

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

IFRIA NOUVELLE AQUITAINE
Florence EYRAUD
06.37.79.78.16
florence.eyraud@ifria-aquitaine.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Dossier
Entretien

Niveau d'entrée requis :

Niveau 6 : Licence, licence
professionnelle, BUT (Niveau 6
européen)

Conditions d'acces :

CONDITIONS D'ADMISSION Etre titulaire
d'un Bac+3 dans les domaines de l'industrie
alimentaire, du commerce, de la vente, de la
gestion d’entreprise. Processus d’admission
en 3 étapes : Remplir un dossier de
candidature en ligne. Réaliser un entretien
avec le chargé de filiere IFRIA. Signer un
contrat d'apprentissage avec une entreprise.
L'IFRIA facilite la recherche de contrat et met
en relation candidats et entreprises
intéressées par I'accueil d’un apprenti. Les
futurs apprentis peuvent aussi spontanément
proposer leur CV aux entreprises.

Prérequis pédagogiques :
Non renseigné

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Oui

Objectif de la formation

LE METIER Le/la manager de la stratégie et de la performance commerciale contribue au développement de son entreprise, grace,
notamment, a la stratégie marketing et commerciale qu'il/elle sait concevoir et déployer afin d’offrir des produits ou des services de masses,
ciblés ou spécifiques. Responsable d'un marché, d’un segment de marché, ou d’un produit ou groupe de produits, il/elle en élabore la
stratégie marketing et commerciale incluant I'activité de marketing opérationnel et notamment la gestion de la relation client, en veillant a sa
cohérence avec la politique générale de I'entreprise, ses orientations et les données résultant d’études de terrain. Le/la manager de la
stratégie et de la performance commerciale exerce tout ou partie des domaines d'activités suivants : - Elaboration de la stratégie marketing et
commerciale et optimisation de sa performance - Elaboration de la stratégie multicanale - Pilotage du plan d’action - Développement des
campagnes de prospection et détection d’affaires - Négociation d’affaires - Pilotage d'affaires - Management d’équipes OBJECTIFS DE LA
FORMATION Le Mastere Commerce et vente en industrie alimentaire vise a former des managers capables de piloter des projets ambitieux
avec une réelle approche stratégique, d’en gérer les moyens humains, matériels et financiers de maniére autonome.

Contenu et modalités d'organisation

CONTENU DE LA FORMATION 1ére année Pilotage d’entreprise Développement de I'activité Management et RH au quotidien Efficacité
personnelle et relationnelle Spécialisation alimentaire Business game 2éme année Conduite d'une démarche stratégique Entreprenariat
Pilotage d’un centre de profit Management de projet Animer la force de vente Enseignants et formateurs experts dans leur domaine.
Pédagogie axée sur une alternance entre cours théoriques, mises en situations, travaux collaboratifs en petits groupes.

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Individualisé

Validation(s) Visée(s)

Manager de la stratégie et de la performance commerciale - Niveau 7 : Master,
diplome d'études approfondies, diplome d'études supérieures spécialisées, diplome
d’ingénieur (Niveau 7 européen)

Et aprés ?

Suite de parcours

Insertion directe dans le marché de I'emploi : « Cadre commercial « Responsable marketing « Responsable expert « Cadre technicocommercial
* Responsable des ventes « Chef des ventes

Calendrier des sessions

du 21/09/2020 au
Uy 01/07/2024

du 01/09/2023 au
Sz 01/07/2025

du 01/09/2024 au
004sS41s 01/07/2026
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