Ref. formation 202001078017

Titre Professionnel Manager d'Unité Marchande

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

MFR PONTONX
ROUGIER Pauline
05.58.57.20.42
mfr.pontonx@mfr.asso.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Dossier

Tests

Entretien

Information collective

Niveau d'entrée requis :

Niveau 4 : Baccalauréat (Niveau 4
européen)

Conditions d'acces :

Non renseigné
Prérequis pédagogiques :

Avoir validé un projet professionnel en vente
et/ou commerce Avoir un BAC ou niveau et un
an d'expérience en vente/commerce Etre
disponible pour suivre une formation de 10
mois en alternance (35 h semaine) -
école/entreprise Avoir identifié les freins liés
au suivi de cette formation et trouvé les
solutions adaptées Etre en capacité de suivre
une formation commerciale de niveau BAC +
2 sur 10 mois.

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Oui

Objectif de la formation

Le manager d'unité marchande : - organise I'approvisionnement du rayon, assure la présentation marchande des produits et optimise les
ventes - gére le centre de profit, recueille les informations commerciales, analyse les indicateurs de gestion et batit des plans d'action pour
atteindre les objectifs négociés - établit les prévisions de chiffres d'affaires et de marges - anime I'équipe, la dirige, la fait progresser et
adhérer aux projets et aux valeurs de I'entreprise

Contenu et modalités d'organisation

CCP 1. Développer la dynamique commerciale de I'unité marchande dans un environnement omnicanal Gérer I'approvisionnement de I'unité
marchande. Piloter I'offre produits de I'unité marchande. Réaliser le marchandisage de I'unité marchande. Développer les ventes de services
et de produits de I'unité marchande en prenant en compte le parcours d'achat omnicanal. CCP 2. Optimiser la performance économique et la
rentabilité financiére de I'unité marchande Etablir les prévisions économiques et financiéres de |'unité marchande. Analyser les résultats
économiques, financiers et batir les plans d'actions pour atteindre les objectifs de I'unité marchande. CCP 3. Manager I'équipe de I'unité
marchande Recruter et intégrer un collaborateur de I'unité marchande. Planifier et coordonner I'activité de I'équipe de I'unité marchande.
Accompagner la performance individuelle. Animer I'équipe de I'unité marchande. Conduire et animer un projet de I'unité marchande.
Compétences transversales de I'emploi : Mettre en oeuvre les mesures de prévention, respecter et faire respecter les régles de slreté, santé
et sécurité au travail. Transmettre les consignes oralement et par écrit. Utiliser les outils numériques et les applicatifs de gestion de I'unité
marchande. Réaliser une veille sur les produits et services en lien avec I'activité de I'unité marchande.

Durées de la formation *483h en cours du jour *910h en entreprise

Commentaires sur la durée hedmomadaire Possibilité de valider un module ou deux sur trois (ou Activité-type). Examen
final devant jury pour validation.

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Mixte

Validation(s) Visée(s)

Titre professionnel manager d'unité marchande - Niveau 5 : DEUG, BTS, DUT, DEUST -
(Niveau 5 européen) .
Eligible au CPF

Et aprés ?

Suite de parcours

Possibilité d'intégrer un Bachelor ou une licence professionnelle

Calendrier des sessions

du 02/06/2020 au
19/03/2021

du 14/09/2020 au
31/12/2025

du 15/09/2022 au
31/08/2023

du 01/09/2023 au
31/08/2024
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du 01/09/2024 au Non
00413236 30/06/2025 (40) MFR PONTONX éligible

du 01/09/2024 au Non
00413235 30/06/2025 (40) MFR PONTONX éligible

du 01/09/2024 au MON
00413237 30/06/2025 (40) MFR PONTONX



