Ref. formation 202001077952

BTS CCST : Conseil et commercialisation de solutions techniques

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

CFAI AQUITAINE- POLE
FORMATION UIMM
Service DAI

05.56.57.44.50
cfai@cfai-aquitaine.org

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Dossier
Entretien

Niveau d'entrée requis :

Niveau 4 : Baccalauréat (Niveau 4
européen)

Conditions d'acces :

Etre 4gé de 16 a moins de 30 ans. Pour les
personnes de plus de 30 ans, des exceptions
existent.

Prérequis pédagogiques :

Etre titulaire d'un Bac ou équivalent. Consulter
la fiche formation sur le site internet :
www.formation-maisonindustrie.com Faire
acte de candidature en créant un compte
depuis le site internet. Joindre les documents
demandés (CV, bulletins de notes...) Réaliser
un entretien individuel (motivation, projet,
mobilité...) Notre centre de formation
accompagne ensuite les candidats
admissibles dans la recherche d'une
entreprise pour la signature d'un contrat
d'apprentissage. Il n'est donc pas nécessaire
d'avoir une entreprise pour s'inscrire au Péle
formation CFAI Aquitaine.

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Oui

Objectif de la formation

Ce BTS remplace le BTS Technico-commercial depuis la rentrée 2021. Cette formation est en effet marquée par la double compétence
(commerciale et technique). Homme ou Femme de terrain, c’est un bon négociateur qui, par son sens du contact et son esprit d'initiative,
contribue a développer et fidéliser une clientele. Cette activité professionnelle nécessite une grande autonomie ; elle est le plus souvent
rémunérée avec un salaire fixe et une commission sur le volume des ventes. Avoir des connaissances techniques (sur la fabrication d'un
produit, le fonctionnement d'une machine...), et faire preuve de ténacité, de force de persuasion sont des atouts majeurs pour une personne
qui veut réussir dans cette profession.

Contenu et modalités d'organisation

La formation comprend la réalisation d'un projet technico-commercial, des enseignements professionnels, en particulier : Communication et
négociation Développement clientéle Gestion commerciale Technologies industrielles Génie mécanique et matériaux Génie électrotechnique
et environnement Elle comprend également des enseignements généraux Culture générale et expression Anglais Environnement économique
et juridique

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Non renseigné

Commentaires sur la parcours personnalisable La formation se déroule en alternance, par le biais d'un contrat
d'apprentissage. Le contrat d'apprentissage dure 24 mois. La formation a lieu de septembre a juin, a raison de 35h/semaine,
sur 2 années.

Validation(s) Visée(s)

BTS conseil et commercialisation de solutions techniques - Niveau 5 : DEUG, BTS,
DUT, DEUST (Niveau 5 européen)

Et aprés ?

Suite de parcours

Le/Latitulaire de ce BTS intégrera la vie active sans difficulté aprés cette formation réalisée en alternance avec une entreprise. Aprés
quelques années d’expérience professionnelle, il/elle pourra évoluer vers des postes d’encadrement (responsable de secteur, chef des
ventes, responsable de grands comptes, ...) e et étre "force de proposition" pour la compétitivité de I’entreprise. Il/Elle peut également
continuer vers des licences professionnelles, écoles de commerce.

Calendrier des sessions

du 06/09/2021 au
30/06/2023

du 06/09/2021 au
30/06/2023

Coulounieix- Non [ contat
éligible

Chamiers (24)

Non

Bruges (33) éligible



du 01/09/2022 au & Al ROIITTAUN = Non

31/08/2024 Bruges (33) POLE TJ?S:\\AAATION éligible

du 01/09/2022 au Coulounieix-
00258561 31/08/2024 Chamiers (24)

CFAI AQUITAINE - élli\(f:](i)gle

COULOUNIEIX

CFAI AQUITAINE - Non “Conhat

du 01/09/2023 au Coulounieix-
SUEREELE COULOUNIEIX eligible

31/08/2025 Chamiers (24)



