Ref. formation 202001077771

Bachelor Marketing commerce négociation

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

TALIS POITIERS

Patricia HOAREAU-BONNIN
05.49.38.08.38
accueil-afc@talis-bs.com

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Tests

Entretien

Inscription directe ou par un conseiller
en insertion professionnelle

Niveau d'entrée requis :

Niveau 5 : DEUG, BTS, DUT, DEUST
(Niveau 5 européen)

Conditions d'acces :
Titulaire d’'un Bac + 2 (BTS, DUT,...) ou tout
cycle d’études ayant abouti a I'obtention de

120 crédits ECTS et accessible par la VAPP
Entretien individuel de motivation » Tests

Prérequis pédagogiques :
Non renseigné

Contrat de
professionnalisation
possible ?

du 13/09/2021 au
00207407 31/07/2022

du 01/09/2023 au
00544562 31/07/2024

du 02/09/2024 au
00414716 31/07/2025

du 01/09/2025 au
Uosiece 03/07/2026

Objectif de la formation

« Appliquer la stratégie commerciale a I'échelle d'un point de vente ¢ Piloter les actions de communication et de marketing opérationnel ¢
Etablir une relation a forte valeur avec le client « Optimiser la rentabilité d'un site de vente en ligne * Recruter les membres de I'équipe *
Manager I'équipe commerciale « Communiquer a I'écrit et a I'oral « Sécuriser les relations commerciales de I'unité dans leur dimension
juridique « Optimiser et rentabiliser I'unité commerciale « Animer des communautés web et assurer la réputation de la marque « Analyser et
suivre les évolutions du marché pour en conquérir une partie

Contenu et modalités d'organisation

Préparer des plans de développement Organiser des actions commerciales et de marketing opérationnel pour animer les marchés Gérer les
éléments budgétaires et financiers des marchés Organiser la veille sur les marchés et la concurrence Animer son équipe Enseignement
transverses

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Non renseigné

Validation(s) Visée(s)

Responsable du développement de I'unité commerciale - Niveau 6 : Licence, licence —_—
professionnelle, BUT (Niveau 6 européen) )
Eligible au CPF

Et apres ?

Suite de parcours

Non renseigné

Saint-Benoit
(86)

SAINT Non “Contra
BENOIT (86) éligible
Saint-Benoit Non “Conta

(86) éligible

Saint-Benoit Non “Eanina
(86) éligible



du 01/09/2025 au Saint-Benoit _ “Non —
00536224 T T (6) TALIS POITIERS éligible



