Ref. formation 201908068463

Titre professionnel négociateur technico-commercial

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

ADREC

Mickael MICUCCI

04.44.05.21.85
mickael.micucci@adrec-formation.fr

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Dossier

Tests

Entretien

Niveau d'entrée requis :

Niveau 4 : Baccalauréat (Niveau 4
européen)

Conditions d'acces :

Tests de capacité d'apprentissage + entretien
téléphonique.

Prérequis pédagogiques :

Niveau B2 de la langue Francaise,
connaissance de base en Word

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Oui

" etoaiz022
" elosrz0z2
" osrz0ze
" losrz0z2

du 13/06/2022 au
Uz EEE 28/02/2023

Objectif de la formation

Permettre au (& la) bénéficiaire d’appréhender les techniques commerciales afin d'établir la stratégie commercial d’un secteur, d’assurer les
ventes et leur suivi et d’analyser les performances commerciales. « Bloc de compétences 1 - Elaborer une stratégie commerciale omnicanal
pour un secteur géographique défini « Bloc de compétences 2 - Prospecter et négocier une proposition commerciale

Contenu et modalités d'organisation

Programme et dossier professionnel (a présenter au jury) La production de documents Word Excel POWERPOINT INTERNET ET GSUITE
Environnement entreprise & RH Gestion, organisation et plannification Collecte de I'information Droit Commercial Activité économique
Informations chiffrés de gestion Comptabilité Analytique Finance Bases Communication orale Prospection clientele Négociation vente
Marketing Pilotage de I'activité Réponse a appel d'offre Les achats Gestion des stocks L'unité marchande Projet de mise en application
Evaluations en cours de formation (livret d'évaluation a remettre au jury)

Commentaires sur la durée hedmomadaire Nous pouvons adapter les modules du programme selon profil La formation
peut étre proposée en e-learning (nous contacter pour plus d'informations)

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Mixte

Commentaires sur la parcours personnalisable Les cours sont assurés pour la formation en présentiel du lundi au
vendredi de 09h a 12h et de 13h a 16h . Les cours sont assurés pour la formation en e-learning en autonomie via la plateforme
Nellapp

Validation(s) Visée(s)

Titre professionnel négociateur technico-commercial - Niveau 5 : DEUG, BTS, DUT, —

DEUST (Niveau 5 européen) compTE [
Eligible au CPF

Et apres ?

Suite de parcours
-Poursuite d'études sur un BTS Professions Immobilieres, BTS Banque ou BTS MUC, Bachelor européen Marketing International, Titre

professionnel Manager d’univers commercial ou Responsable de petite ou moyenne structure. -Opportunité d'emplois: Technico commercial
Chargé d’affaires Attaché commercial Agent commercial (a son compte)
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