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CQP Négociateur en immobilier

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

IFCG CARRIERES
Renaud DELAGE
06.41.96.10.46
contact@ifcgcarrieres.com

Accès à la formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)
Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Dossier
Entretien
Inscription directe ou par un conseiller
en insertion professionnelle

Niveau d'entrée requis :

Niveau 3 : CAP, BEP (Niveau 3
européen)

Conditions d'accès :

Avoir un diplôme de niveau 5, sens
commercial,

Prérequis pédagogiques :

Avoir une bonne communication orale et écrite
Avoir une bonne expression écrite Maîtrise
des outils bureautiques et numériques Avoir
validé son projet professionnel dans le métier
de négociateur en immobilier

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Non

Objectif de la formation

Acquérir les connaissances et savoir associés au métier de négociateur en immobilier Maîtriser les aspects administratifs, financiers, fiscaux,
juridiques, techniques des transactions immobilières Apprendre le métier par une alternance de séquences pédagogiques en centre et en
entreprise au sein d'agences immobilières Se préparer et obtenir le CQP Négociateur en immobilier créé et modifié en avril 2019 par la
CPNEFP de l'immobilier c'est à dire la Commission paritaire nationale de l'emploi et de la formation professionnelle de l'immobilier Trouver à
l'issue de la formation un emploi de négociateur en immobilier

Contenu et modalités d'organisation

Le CQP Négociateur en immobilier est découpé en 3 blocs de compétences, divisées en 19 modules conformément au nouveau référentiel de
la branche d'avril 2019 pour un total de 350 heures en centre: BLOC 1: Accueil, Conseiller le clien en recherche d'un bien MODULE A:
Communication avec les clients, la découverte du client MODULE B: Les outils numériques MODULE C: L'accueil du client par l'agence, les
clients/la typologie des clients MODULE D: la constitution d'un fichier de biens immobiliers MODULE E: le processus d'achat de de prise de
bail (profil client acquéreur) MODULE F: l'accompagnement de l'acquéreur, les solutions pour faire progresser une réflexion client MODULE
G: les biens immobiliers: typologie et caractéristiques MODULE H: le secteur de l'immobilier, la connaissance d'un secteur BLOC 2:
Rechercher des biens immobiliers, Prospecter et Prendre des mandats de vente ou de location MODULE I: le processus de vente et de mise
en location MODULE J: l'accompagnement vendeur, les solutions pour faire progresser une réflexion client MODULE K: la prospection
immobilière MODULE L: l'estimation, l'évaluation d'un bien MODULE M: les travaux sur un bien MODULE N: la prise de mandat d'un bien
immobilier MODULE O: le marketing des biens immobiliers BLOC 3 Accompagner le propriétaire jusqu'à la signature du compromis de vente
avec un acquéreur ou jusqu'à la conclusion d'un bail avec un locataure

Commentaires sur la durée hedmomadaire Parcours personnalisable selon le statut du candidat: salarié, indépendant,
en contrat d'alternance, demande d'emploi
Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Modularisé

Validation(s) Visée(s)

CQP négociateur immobilier - Niveau 4 : Baccalauréat (Niveau 4 européen)
  Éligible au CPF

Et après ?

Suite de parcours

Non renseigné

Calendrier des sessions

Numéro
Carif

Dates de formation Ville Organisme de formation
Type

d'entrée
CPF Modalités

00555184
du 01/04/2025 au

31/12/2026
Anglet (64) IFCG CARRIERES


