Ref. formation 201709024445

Manager de I'achat international - MAI Executive Education - Niveau 7

Financement

Formation professionnelle continue
Non conventionnée / sans dispositif

Organisme responsable et
contact

KEDGE BUSINESS SCHOOL
Formation Continue
05.56.84.63.66
formationcontinue@kedgebs.com

Acces ala formation

Publics visés :

Demandeur d'emploi
Jeune de moins de 26 ans
Personne handicapée
Salarié(e)

Actif(ve) non salarié(e)

Sélection :

Inscription obligatoire par un conseiller
en insertion professionnelle

Dossier

Entretien

Inscription directe ou par un conseiller
en insertion professionnelle

Niveau d'entrée requis :

Niveau 6 : Licence, licence
professionnelle, BUT (Niveau 6
européen)

Conditions d'acces :

- Ouvert a toute personne titulaire d'un Bac +4
ou - Bac +5, Bac +3 justifiant de 5 ans
d’expériences professionnelles - Admission
sur dossier, test et entretien de sélection -
Titre accessible en VAE

Prérequis pédagogiques :

- Ouvert a toute personne titulaire d'un Bac +4
ou - Bac +5, Bac +3 justifiant de 5 ans
d’expériences professionnelles - Admission
sur dossier, test et entretien de sélection -
Titre accessible en VAE

Contrat de
professionnalisation
possible ?

Oui

Objectif de la formation

Préparer le titre niveau | Manager de I' Achat International en Formation Continue Formation de référence mondiale en Achats de niveau
Bac+5, , le MAI, le titre Management des achats internationaux & innovation de KEDGE BS a plus de 40 ans d'existence. Le MAI en alternance
propose une approche professionnalisante unique en son genre et reconnue par les grandes entreprises comme étant a la pointe des
pratiques en matiére de gestion des achats et d'innovation capture pour le développement de nouveaux produits

Contenu et modalités d'organisation

Créer de la valeur par les achats et contribuer a la stratégie de I'entreprise - Analyser le contexte macroéconomique, comprendre la stratégie,
les avantages compétitifs et les risques, participer a I'établissement de la stratégie générale de I'entreprise, avoir une vision globale du
processus achat - Analyse financiéere et indicateurs clés - Elaborer et mettre en oeuvre la stratégie achat, stratégie marketing, construire des
instruments de pilotage de la performance achat - Définir et déployer I'organisation achat de I'entreprise - Organiser son portefeuille achat;
critéres, suivi, veille, stratégie par famille Les achats opérationnels — processus et outils de base - Gérer la relation prescripteur interne,
analyser les besoins, analyser la valeur, construire un cahier des charges fonctionnel - Choisir ses marchés, réaliser le sourcing, rédiger la
consultation - Développer son leadership achat, accroitre sa zone d'influence - Analyser les offres, décomposer les codts, préparer la
négociation - Sélectionner les fournisseurs, négocier - Contractualiser la relation - Gérer la relation fournisseur, CRM, suivi et développement
fournisseur, gérer le portefeuille fournisseur Management & leadership achat - Manager les équipes d’une organisation achat - Piloter un
projet achat - Savoir accroitre sa zone d'influence, développer son réseau - Connaitre son style de leadership - Avoir une communication
adaptée a chaque partie prenante Innovation & achat responsable - Capter I'innovation sur le marché amont - Innovation dans les processus
achats ( e-procurement ,big data....) - Politique et pratique d'achats responsables (Eco conception, reverse et déchets, climat, social)t, social)

Parcours de formation personnalisable ? Oui Type de parcours Mixte
Commentaires sur la parcours personnalisable - 46 jours sur 12 mois (368 heures) - Alternance : 15 sessions d’'une
moyenne de 3 ou 4 jours par mois

Validation(s) Visée(s)

Manager de I'achat international - Niveau 7 : Master, diplome d'études approfondies, _—
dipldme d'études supérieures spécialisées, diplome d’ingénieur (Niveau 7 européen) o

Eligible au CPF
Et apres ?

Suite de parcours

Non renseigné

Calendrier des sessions

du 20/10/2020 au
15/10/2021
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